
 

Wir bieten attraktive Anstellungsbedingungen 

 

Firmenfahrzeug mit Privatnutzung 
Für maximale Flexibilität können Sie Ihr Firmenfahrzeug 

auch Privat nutzen. 
 

Attraktive Sozialleistungen 
Bei uns sind Sie überdurchschnittlich abgesichert. 

 

Flexible Arbeitszeiten 
Unsere 40-Stunden-Woche können Sie dank Gleitzeit 

und Homeoffice-Möglichkeit flexibel gestalten. 
 

Wertschätzende Arbeitsatmosphäre 
Freuen Sie sich auf ein angenehmes Betriebsklima und 

unsere regelmässigen Teamevents. 

 

Investition in Ihre Entwicklung 
Wir unterstützen Sie bei Aus- und Weiterbildungen..  

Marktgerechte Vergütung 
Bei uns erhalten Sie ein faires Gehalt. 
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Werden Sie Teil unseres Teams! 

Wir freuen uns auf Ihre Onlinebewerbung an jobs@stebatec.ch. 

Hier entwickeln Sie Lösungen als 

Vertriebsingenieur Ostschweiz (w/m/d) 
 

 
Rheineck, Schweiz  80-100% 

STEBATEC Züllig AG ist ein impulsgebendes Unternehmen 

im Wasser- und Abwassermarkt mit vielen Auftraggebern der 

öffentlichen Hand. Unser Team erarbeitet innovative 

Automatisierungslösungen etwa für Wasserversorgungen, 

Strassenabwasserreinigungsanlagen und Kleinwasserkraftwerken. 

Zudem sind wir führend bei der Messung und Regelung von 

kommunalem Trinkwasser und industriellem Abwasser. 
 

 

Das dürfen Sie erwarten 
In einem kollegialen, flexibel agierenden Team mit kurzen 

Kommunikationswegen arbeiten Sie selbstständig und mit 

modernsten Arbeitsmitteln. Sie übernehmen Verantwortung, 

erhalten Kompetenzen, helfen mit unsere Marktposition weiter 

auszubauen und erhalten Ihrerseits die Möglichkeit sich persönlich 

weiterzuentwickeln. 
 

Ihre Aufgaben 
• Beratung, Betreuung und Entwicklung 

langjähriger Kundenbeziehungen  

• Akquisition neuer Kunden in allen 

strategischen Geschäftsbereichen 

• Erarbeitung von technischen Konzepten und Lösungen 

• Vorbereitung und Durchführung von Abschluss- 

und Vertragsverhandlungen 

• Teilnahme an Systempräsentationen, Messen und Tagungen 

• Enge Zusammenarbeit mit Projektleitung, Automation und 

Entwicklung, Service und externen Partnern 

 

Ihr Profil 
• Elektrotechnische Grundausbildung  

 Eine Weiterbildung als Techniker HF oder ähnliches 

 Erfahrung in der Automatisierung in der Industrie oder 

kommunalen Anlagen (Wasser-, Abwassermarkt, 

Energieversorgung) von Vorteil 

 Offen für verändernde Technologien und Trends 

 Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift 

 Kompetentes, verlässliches und kundenorientiertes Auftreten 

 Ausgeprägte Kommunikations- und Verhandlungskompetenz 

 Führerschein Kategorie B 

 Reisebereitschaft im Verkaufsgebiet 
 

 

 


